
Каналы 
привлечения 

лидов IT услуг

01.12.2016



21 канал продаж 
IT услуг



Проактивные



1. Холодные 
звонки



2. Тендеры/биржи



3. Персонализированная 
рассылка (Cold emails)



4. Торговые 
палаты и 

ассоциации



5. Группы
(соц. сети, форумы, 

тематические объединения)



6. Рекомендации



7.1. Клиенты



7.2. Бывшие и несостоявшиеся клиенты



Информативные



8. Проведение семинаров



9. Выступление на 
конференциях



10. Участие в выставках



11. Сontent 
marketing



Где быстрые сделки?



Спасибо! Вопросы?

anastacia@conformato.com

mailto:anastacia@nexgendesign.com
mailto:anastacia@nexgendesign.com

